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Henning Heise von
Best4Fleet checkt fiir
Sie den Fuhrpark!

Lobbying bringt’s. Auch fiir Kleine

onnentor tutes, Riess KELO-

MAT tut es und auch Irene
Pshl vom Pohl’s Kisestand am
Wiener Kutschkermarkt tut es:
Sie setzen erfolgreich auf Lobby-
ing und bekennen sich dazu. Ei-
ne Minderheit, wie der Lobbying-
Profi Wolfgang Lusak in einer Stu-
die bestiitigt. Demnach betreiben

Lobbying-Treff (v. li.): Wolfgang Lusak,
Irene Pohl, Christian Loschenbrand/
Sonnentor

78,6 EU-Millionen fiir KMU-Projekte

Bis 18. Dezember 2008 (Ein-
reichfrist) stellt die EU im Zu-
ge der aktuellen Antragsrunde fiir
Projekte von KM U-Verbinden zur
»Losung technischer Problemstel-
lungen“ 78,6 Millionen Euro zur
Verfiigung. Unterstiitzt werden
Forschungsarbeiten beispielswei-
se fiir die Entwicklung bzw. Ein-
haltung europiischer Normen so-
wie die Einhaltung gesetzlicher Vor-
schriftenim Bereich Gesundheit, Si-
cherheit und Umweltschutz. Als
Projekttriger eignen sich beispiels-
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75 Prozent der KMUs in Oster-
reich kaum bis gar kein Lobbying,
weil sie glauben, dass Lobbying
nur groBen Konzernen niitzt. Lu-
sak dazu: ,, KM Us haben oft tolle
Potenziale, aber ohne professio-
nelles Lobbying sind Innovatio-
nen, Projekte, Kapitalaufnahme
und Férderungen schwer durch-
setzbar.“

Der GroBteil der KM Us ver-
fiigtallerdings nichtiiber Lobby-
ing-Know-how. Lusak, der auch
Lobbying-Seminare anbietet,
empfiehlt, auf Branchenlobby-
ing durch Interessenverbinde zu
setzen oder sich einen Lobbying-
Coach zu suchen. Gute Infos fiir
Lobbying-Einsteiger finden sich
unter www.lusak.at und unter
www.wip.co.at (wih)

weise die Fachorganisationen der

WKO, an die sich interessierte |

KMUs wenden konnen. Als An-
sprechpartner empfehlen sich die
Experten der Forschungsforde-
rungsgesellschaft (FFG), die fiir die
Kosten der Antragstellung auch ei-
ne Anbahnungsfinanzierung anbie-
tet. Kontaktdetails und Ausschrei-
bungsunterlagen unter http://rp7.
ffg.at/fp7-sme-2008-2 (hut)

Der EU-Fordertipp wird erstellt von Mag. Christoph
Hutervom EU-Ausschreibungsmanagementder WKO.

_.godgen-

-« nran simples Excel-
. rogramm ist dafiir nicht geeignet.
Da benétigt man
schon professionel-
le Software. Und die

{

_wowtlleet zehn Jung-
_.crmehmern eine Gratisberatung
iiber die kostengiinstigste Anschaf-
fung und Betreuung ihres ersten
Firmenfuhrparks.

Nihere Informationen unter
www.best4fleet.at, Teilnahme unter
www.gewinn.com/Auto (joe)

Die besten Ausreden
fiir sdumige Zahler

n Krisenzeiten kommt einer guten
usrede, um eine Zahlung hinaus-
zuschieben, steigende Bedeutung zu.
Das weil3 auch der Osterreich-Chef
des Kreditversicherers Atradius,
Franz Maier, der die hiufigsten Aus-
reden der letzten Jahre gesammelt
hat: ,Immer mehr Kunden suchen
nach Maglichkeiten, Zahlungsziele
zu verlingern, und fiirmanche bedeu-
tet das, Vorwinde fiir spite oder gar
nicht geleistete Zahlungen zu finden.*
Und sein Tipp, wenn man es
selbst mit einem saumigen Zahler
zu tun hat? Maier: ,Rechtzeitige
Mahnungen, Beharrlichkeit und das
Wissen um die richtigen Antworten
aufdiese und andere potenzielle Ein-
winde oder Verzigerungstaktiken
sind wesentlich, um sein Geld auch
wirklich zu bekommen.“ (ruh)

Top-Ten-Ausreden
von Schuldnern
. Wir haben die Rechnung nicht bekommen.
. Unser Zahlungsziel befduft sich auf (30, 60} Tage.
. Unser ndchster Zahliauf ist erst nachsten Monat.
. Esistniemand da, der den Scheck unterzeichnen kann.
. Der Scheck ist in der Post.
. DieWaren wurden nie geliefert.
Oder: Der Auftraq wurde storniert.
. Die Waren/Dienstleistungen waren mangelhaft
oder entsprachen nicht der Beschreibung.
8. DerSaldo ist nicht ausgeglichen.
Wirwarten auf eine Gutschrift.
9. Wir haben die Waren noch nicht weiterverkauft.
Wir brauchen Verkaufserlose, um zablen zu konnen.
10. Wir haben Liquiditatsprobleme und warten aut
Zahlungen unserer eigenen Schuldner.
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